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NOS VALEURS, NOTRE PROJET REUSSIR ENSEMBLE

CONTACTEZ-NOUS

CFP Montplaisir Le Centre de Formation Accompagner ['étudiant par 'écoute
75 rue Montplaisir 26000 VALENCE Professionnelle appartient a et le dialogue.
cfp@lycee-montplaisir.org - www.cfp-montplaisirorg ~ UEnsemble Montplaisir, établissement .
Tél. 0475821810 catholique d’enseignement. Elaborer T.orljomtfemefnt unllpariours
: ; personnalisé professionnalisant.
Coordo : Philippe FILHOL Il aclcuellle en s?[n sein f(l[.JUte pe.rslonne ’ | \ |
philippe.filhol@ensemble-montplaisir.org GUETs Qe sofent son mifleu social, Développer les aptitudes a travailler
son appartenance religieuse, ses en équipe
Pdle commercial : Florence CHARIGNON convictions philosophiques. '
florence.charignon@ensemble-montplaisir.org Favoriser ['adaptabilité a 'emploi.
SE CONSTRUIRE Proposer une ouverture sur ['Europe
. i it et le Monde.
- dd Py Y Croire en sa capacité
C F p iSTM N de changement. Axer la formation sur la maitrise des
montelaisia T Décider et agir en conscience et savoir-faire.
| selon les principes éthiques. Ouvrir de nouvelles formations en

wf’ﬁ‘;’:"ﬁ'g‘ Construire un projet de vie qui réponse a ['évolution des besoins
ait du sens. socio-économiques.
MODALITES D'INSCRIPTION QUE SONT DEVENUS

NOS ANCIENS ALTERNANTS ?

o Etre titulaire d’un baccalauréat Professionnel,

lefh?‘f'(°§iq”i°” Gétf‘é”('EPFP ) PLUS DE 98% D'EMBAUCHE EN CDD 0U CDI,

- Salarié(e) en formatio L ProA,... .

e e e o DONT 64 % EN POURSUITE D'ETUDES EN Maude > LICENCE PRO

o Dossier de candidature a télécharger sur notre site internet MANAGEMENT
s R s ALTERNANCE (LICENCE PRO OU BACHELOR) .

o L'admission compléte sera subordonnée a la signature de DES ACTIVITES
l'accord employeur par U'entreprise et a ['acceptation du O COMMERCIALES
dossier par le responsable de filiére. Chloé > CREATION PROMO 2018

D’UN E-COMMERCE
() PROMO 2016

Léana > RESPONSABLE
Alexis > BACHELOR MANAGEMENT 'e) UNIVERS 6SS
@) DU COMMERCE DU SPORT =~ PROMD 2017
PROMO 2017

(Q Maéva > CHEF DE RAYON GRANDE DISTRIBUTION
(-0 PROMO 2016




BTS MANAGEMENT COMMERCIAL OPERATIONNEL

> UNE FORMATION ADAPTEE AU MONDE PROFESSIONNEL o LE CONTENU DE LA FORMATION

> Utilisation des nouvelles technologies de distribution et de gestion > Culture générale et expression écrite
> Conseil et vente auprés de clientéles diverses > Anglais des affaires
> Management terrain opérationnel > Culture économique, juridique et managériale
- > Développement de la relation client et animation de ['offre

o DES MISSIONS POLYVALENTES > Gestion opérationnelle

Dans le cadre d’une stratégie de digitalisation de l'offre produit et > Management de 'équipe commerciale
de service, vous saurez :

> Gérer le contact client en physique et en virtuel

> Gérer l'assortiment de produits / stocks

> STATUT - DUREE - co0T

> Salarié(e) en contrat de professionnalisation pour 2 ans.

Le rythme de l'alternance est d’une semaine

en centre de formation par quinzaine FORMATIONS,
> La formation est gratuite pour l'alternant, elle est financée LE SITE :

par l'employeur MONTPLAISIR.ORG

VOTRE POURSUITE D'ETUDES VOS PERSPECTIVES DE METIERS
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